BEM-VINDO A RUSSIA

MISSAO EMPRESARIAL MULTISSECTORIAL | | A 5 DE ABRIL
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|0 MOTIVOS PARA PARTICIPAR NAS
MISSOES EMPRESARIAIS DA CCIP

Pré-validar gratuitamente a

viabilidade de entrada no

mercado.

Conhecer o ambiente de . 3’.~ o
negécios do pafs. Concretlzarj reunioes mdlwduals
de negdcios a partir dos

interesses e objetivos definidos

4.
Desenvolver contactos com
entidades governamentais locais

Dispor do acompanhamento de
para apoio ao investimento.

um membro da CCIP e de um
parceiro local durante a missao.

Conhecer os principais ---
operadores do mercado no seu
sector de actividade e a principal

concorréncia.

Estabelecer contactos com o

meio empresarial local. "<

8.

---~" Contactar com parceiros locais

de referéncia.
_________________________ 9.
10.
Usufruir de garantia de sucesso

Receber apoio no periodo pds-

missdo, para que o follow up dos

: , contactos se concretize 0 mais
(exclusiva para os Associados).

rapidamente possivel.



MARQUE PRESENCA EM MAIS UMA MISSAO DE SUCESSO A RUSSIA
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ESTIMATIVA 1,8 %
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RUBLO

BALANCA COMERCIAL

23° CLIENTE | 15°
FORNECEDOR

A Russia é, indubitavelmente, um dos
maiores Estados do mundo, qualquer
gue seja o prisma de analise. Conta com
uma populagao de cerca de 147 milhoes
de habitantes, sendo 0 9° pais mais
populoso, e estende-se por uma area
superior a 17 milhoes de km2, o que lhe
confere o estatuto de pais mais extenso.

As perspectivas de crescimento para
2018-2020 permanecem modestas, com
previsao de 1,5% a 1,8%, impulsionado
pelo consumo privado e pelo
investimento. Contudo, os pregos do
petréleo acima do esperado podem
afectar favoravelmente a previsao de
crescimento do mercado russo.

A estrutura das exportagOes portuguesas
para a Russia ¢ amplamente
diversificada. Ainda assim, os grupos de
produtos mais representativos destas
exportacoes foram a madeira e cortiga, 0
calgcado, os produtos agricolas, as
madquinas e aparelhos e os produtos
alimentares - responsaveis por 70,4% da
totalidade das exportagoes portuguesas
para o mercado.

GRAU DE SATISFAGCAO DAS EDICOES ANTERIORES

Avaliacao globa

90% 85%

Relevancia das reunioes

A Russia é a 12° maior
Economia Mundial. E
os paises que
apresenta um do mais
elevados potencial de
captacao de
investimento.

As oportunidades de negécios foram
identificadas em diversos sectores entre
0S quais, agroalimentar; téxteis, calg¢ado,
construgao, componentes para
automoveis, salde, educacgao, tecnologia;
turismo, imobiliario, dreas onde as
empresas partuguesas podem contribuir
com a qualidade dos seus produtos e
servigos, impulsionando,
simultaneamente, o crescimento desta
economia.

Apoio logistico




QUEM DEVE INTEGRAR ESTA MISSAO?

Esta missao empresarial multissectorial é destinada a todas as empresas portuguesas que pretendam exportar

ou investir neste mercado.

QUAIS OS OBJECTIVOS?
Pretende-se com esta missao proporcionar
empresas participantes um conjunto de
oportunidades, tais como:

as

v" Conhecer o ambiente de negdcios do pais;

v Concretizar reunies individuais de negdcios

na cidade de Moscovo e/ou outras cidad
de acordo com o perfil de cada empresa

v Desenvolver contactos com entidades
governamentais locais para apoio ao
investimento na Russia;

v" Conhecer os principais operadores do
mercado no sector de cada empresa e a
concorréncia;

v Estabelecer contactos com o meio
empresarial local;

v Contactar com parceiros locais de
referéncia.

COMO FAZER A INSCRICAO?

Fazera pré-

2.

inscricdo através Envio da
do formuldrio apresentacdo da
até dia 25 de empresa em
fevereiro. inglés.

5.

Pagamento do
valor da
inscricdo

| ABRIL

es

: 2 ABRIL
3 ABRIL
4 ABRIL
5 ABRIL

3.
Andlise da
viabilidade de

negdcios

6.

Construcdo da
agenda

PROGRAMA PROVISORIO

Partida para Moscovo

Reunido de briefing final para as agendas
individuais

Reunides individuais de negdcios

Jantar livre

Reuni&es individuais de negdcios

Jantar com empresario local

Reunides individuais de negdcios

Jantar livre

Partida para Lisboa

NOTAS

4 A realizacdo desta missao

g podera implicar um ndmero
Contacto da minimo de 7 empresas
CCcIp para participantes. Desisténcias
validacdo de comunicadas até dia 8 de
interesse marco

serdo alvo de reembolso no valor
de 25% do custo da participagao.

*Os hordrios dos voos estao

7. sujeitos a confirmagdo mediante
Viagem + disponibilidade; caso pretenda
Reunides de partir do Porto, por favor
negécio contacte-nos. Programa sujeito a

alteracoes para melhor
adequagao de contactos.


https://survs.com/survey/jb27pa0iu0
Missão Empresarial Prowein Dusseldorf 2015 - Programa.docx

O QUE ESTA INCLUIDO?

v
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QUAL O INVESTIMENTO? OS PARTICIPANTES

3.550 € / por pessoa
3.350 €/ por pessoa PRECO ESPECIAL PARA ASSOCIADOS!

Isento de IVA (art® 6° n° 7, alinea e) do CIVA

Passagem aérea em classe turistica Lisboa/Moscovo/Lisboa

Alojamento em Hotel a definir em Moscovo

Transfers Aeroporto/ Hotel/ Aeroporto (em Moscovo)

Actividades no @mbito do programa (refeicoes nao incluidas)

Agendamento de reunides individuais com potenciais parceiros de negdcio e clientes finais
Momentos de networking com a esfera empresarial local

Acompanhamento local

Seguro de viagem

APOIO PERSONALIZADO

v" Acompanhamento de um membro da Camara
de Comércio e de um parceiro local durante a
missao;

v" Apoio no periodo pds-missao empresarial,
para que o follow up dos contactos se
concretize o mais rapido possivel.

GARANTIA DE SUCESSO

Os Associados da Camara de Comeércio poderao
usufruir de garantia de sucesso: a Camara de
Comeércio devolve o valor da inscricao aos
Associados que integrem a Missao e que, no
espago de 2 anos, nao concretizem negacios.

DAS MISSOES
EMPRESARIAIS CCIP
TEM ACESSO

NOTA: O custo desta missao empresarial € enquadravel em GRATUITOAO
projetos individuais para a Internacionalizagao aprovados no SERVICO DUE
ambito do Portugal 2020, beneficiando do respetivo incentivo
financeiro. DILIGENCE DA MDS.
CAMARA 4,
ORGANIZAGAO ‘ COMERCI% APOIO &)




QUER ABORDAR ESTE OU OUTRO
MERCADO NUM FORMATO DISTINTO?

CONSULTORIA INDIVIDUAL CCIP

Agende reunides B2B a medida da sua

empresa. Quando e para onde quiser!

14

A agenda foi bem organizada com contatos que /
enquadram o perfil de empresa que queremos e /
com bom aproveitamento do tempo. O modelo

parece-me bastante interessante uma vez que
permite realizar as reunioes nas instalacoes dos
contatos.

Rui Carvalho
Export Manager | INDASA Group.

Departamento de Relagcoes Internacionais
internacional@ccip.pt | +351 213 224 067

CAMARA br
COMERCIO
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