PLANO DE FORMACAO 202I
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CAMARA ot
COMERCIO

OUTUBRO

YOUR MONEY WATCHER © - FINANCE PRACTICES 3H 07 P“j‘,‘

WORKSHOP SOBRE AGILE MARKETING 3H 15 P.Zl:e
9]

ASPETOS PRATICOS DO TRANSPORTE E DA COMPRA E VENDA NO gy 0212228

COMERCIO INTERNACIONAL €29 ®

NOVEMBRO

CICLO DE WORKSHOPS: | - PESSOAS COM PROPOSITO CRIAM UMA 2 H s @

CULTURA POSITIVA E DESENVOLVIMENTO CONSTANTE . %)

CICLO DE WORKSHOPS: 2 - LIDERANCA POS-PANDEMIA: O QUE MUDOU E 7 H 17 @

O QUE MUDAR NA LIDERANCA E NA GESTAO DAS PESSOAS 2

CICLO DE WORKSHOPS: 3 -BEMESTAR NO TRABALHO 2H 19 @

)
22,23,24,25, [
26,2930 =©

DEZEMBRO

POWER BI 28 H

INGLES CORPORATIVO (2 edicio) I5H 6,7,9¢ 10
MASTERCLASS: 10 PASSOS PARA CONSTRUIR UM PLANO E . " S
MARKETING ’ D

Notas
e  As formagdes assinaladas com @ decorrerio numa modalidade online.

PECA-NOS MAIS INFORMAGCOES SOBRE A FORMAGAO CUSTOMIZADA DA CCIP.
0O NOSSO OBJETIVO E “LEVAR A FORMAGCAO ATE A SUA EMPRESA!”

Fale connosco! | formacao@ccip.pt | www.ccip.pt | +351 210 405 120



http://www.ccip.pt/

