
4 MOTIVOS PARA NÃO PERDER ESTA FORMAÇÃO

CULTURA E NEGOCIAÇÃO EM 

CONTEXTOS INTERNACIONAIS
20 DE MARÇO | 9H30 – 18H00 | CÂMARA DE COMÉRCIO

FORMAÇÃO

FORMADOR

Manuel Cerejeira

CONHEÇA AS ESTRATÉGIAS MAIS COMPETITIVAS 

NA NEGOCIAÇÃO INTERNACIONAL



PROGRAMA

1. AS CULTURAS INTERNACIONAIS E SUAS INFLUÊNCIAS NA NEGOCIAÇÃO

2. OS ASPECTOS COMPORTAMENTAIS NA INTERACÇÃO NEGOCIAL COM SUCESSO

3. IDENTIFICAR AS ESTRATÉGIAS E TÁCTICAS DE NEGOCIAÇÃO NO CONTEXTO 

INTERNACIONAL

4. IDENTIFICAR AS TÉCNICAS DE NEGOCIAÇÃO ESPECÍFICAS DOS CONFLITOS INTERPESSOAIS

INSCRIÇÕES

VALOR DO INVESTIMENTOLOCAL E HORÁRIO

mailto:formacao@ccip.pt
http://www.ccip.pt/politica-de-cancelamento

